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Google高效营销—全球买家开发系列培训

                         洞察买家和“蜘蛛”思维的网站运营（营销）
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大家来抢答

优秀的营销型外贸网站需要具备哪些条件？



外贸网站



网站风格：欧美风|国际风



网站框架：条理清晰、重点突出、四通八达；



大家来抢答

假如你是一个国外买家，网站里面哪些因素会
促成你的购买？



网站运营-买家思维





http://www.theledlight.com/flexible-led-strips-index.html



https://www.oznium.com/flexible-led-strips













总结
失败可能会存在于很多你想不到的细节；
别以为你走到了倒数第二步就能走到终点；

产品与搜索词，产品内容各个点的高度统一；
内容的美观度和条理性；
过渡页的内容简介吸引点；
详情页的内容完善度，视觉冲击力；
详情页的痛点；
详情页的冲动点；



大家来抢答
你的网站已经符合买家思维，假如你现在的身份是

蜘蛛，你会从哪几方面整体评分网站？



网站运营—蜘蛛思维
买家思维是蜘蛛思维的基础





告诉蜘蛛：这是一个活的，独一无二的页面









告诉蜘蛛：这是一张网，四通八达；



告诉蜘蛛：网页内容的重点（产品关键词密度）
 









关键词密度

关键词密度以页面为单位；
2%-8%；
关键词越大 密度越大 不同于“堆砌”；
蜘蛛访问页面大于用户访问页面；
提醒蜘蛛重点抓取的权重标签至关重要；
（头部meta标签；h标签；b标签；Alt标签）



关键词密度实例解析



蜘蛛不是买家  关键词有排名=流量？















检测产品关键词  “习惯搜索”

关键词准确
关键词顺序
关键词缩写
关键词词性习惯搭配
主词/核心词的习惯搜索
核心关键词一定不能原创；



大家来抢答
你的网站符合买家和蜘蛛体验，排名和流量就来

了？假如你的身份是网站的负责人，如何引流？



网站运营—引流



外贸网站引流-SEO（搜索引擎优化）



外贸网站引流-SEM（搜索引擎点击广告）



外贸网站引流-SNS（社交媒体）



外贸网站引流-SNS（社交媒体）



外贸网站引流-SNS（社交媒体）
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网站运营检测—“结果”信号



“结果”信号一：网站收录
思考：收录的标准是
什么？想多就能多？



“结果”信号一：网站收录



“结果”信号二：网站关键词排名



“结果”信号二：网站关键词排名

思考：必须主词有排
名？很长的词都没有
排名？



“结果”信号三：网站Google关键词流量



“结果”信号三：网站Google关键词流量
思考：很多关键词
有排名，但网站无
任何搜索引擎流
量？



“结果”信号四：网站询盘
思考：网站流量
很好，每天都有
很多，但一个询
盘都没有？
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 THANK YOU

后记：我们的网站运营之路才刚刚开始，期待下
下次再会......


